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Wichtige Branche sagt Ja zum EU-Paket

Die Medizintechnik-Firmen zahlten den Preis fiir das Scheitern des Rahmenvertrags im Jahr 2021. Es kostete sie Millionen.

Stefan Biihler

«Unsere Branche hat erlebt, was
es heisst, wenn der Zugang zum
EU-Markt erodiert», sagt Adri-
an Hunn. «Wir hatten Zusatz-
kosten fiir Anwalte, mussten
Kontakte in der EU etablieren
und zahlreiche Ablaufe neu
strukturieren.» Das Geld fiir all
dies habe am Jahresende in der
Kasse der Unternehmen gefehlt,
sagt der Direktor des Branchen-
verbands der Medizintechnik-
Unternehmen, Swiss Medtech.
Je nach Betriebsgrosse ging es
um Betrdge im mehrstelligen
Millionenbereich.

2021 war das schlimmste
Jahr. Damals hat der Bundesrat
die Verhandlungen mit der EU
iber ein Rahmenabkommen ab-
gebrochen. Briissel reagierte
unter anderem damit, dass das
bilaterale Abkommen zum Ab-
bau von Handelshemmnissen,
kurz MRA, nicht mehr aktuali-
siert wurde. Medtech-Produkte
aus der Schweiz galtenin der EU
plotzlich nicht mehr automa-
tisch als konform, die Firmen
mussten Gewihrsleute in einem
EU-Staat engagieren oder eine
Niederlassung griinden.

Der Standort Schweiz habe
splrbar gelitten, sagt Hunn. Das
sind immerhin 1400 Unterneh-
men mit knapp 72’000 Mit-
arbeitenden. 95 Prozent sind
KMU, zu den grossten zahlen
Konzerne wie Roche, die Strau-
mann Group oder Ypsomed, die
Firma von FDP-Nationalrat Si-
mon Michel. Die Hilfte aller
Medtech-Exporte geht in die
EU. Das sind Waren im Wert von
6,2 Milliarden Franken. Der Na-
delstich Briissels hat eine wich-
tige Branche getroffen.

Zu einer Studie des Bundes,
die fiir die Medtech-Unterneh-
men Mehrkosten von lediglich
einigen Promille bis 1,3 Prozent
des Umsatzes ausweist, sagt
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Hunn: «Wir haben unsere Mit-
gliedsfirmen mehrmals befragt
und kommen auf deutlich héhe-
re Kosten als die Behorden.» In
dem sehr kompetitiven Umfeld
seien aber ohnehin jegliche Zu-
satzkosten ein splirbarer Stand-
ortnachteil.

Manche wiirden jetzt schon
vorbehaltlos zustimmen

Dochinder Zwischenzeit hat der
Bundesrat neue Verhandlungen
mit der EU aufgenommen und
das Vertragspaket der Bilateralen
III ausgehandelt. Fiir die Med-
tech-Branche ist das von grosser
Bedeutung, denn die Blockade
dauert an: Erst wenn das Volk Ja
sagt zum Paket, will die EU das

MRA-Abkommen zum Abbau
von Handelshemmnissen wieder
aufdatieren. Der Zugang zum
grossten Binnenmarkt der Welt
wiirde fiir die Medtech-Firmen,
die in der Schweiz vom kiinstli-
chen Hiiftgelenk iiber Spritzen
und Stiitzverbinde bis hin zu Re-
agenzgldsern herstellen, endlich
wieder erleichtert.

Mit entsprechend grossem
Interesse verfolgt Swiss Med-
tech nun die Vernehmlassung
des EU-Pakets, die bis im Okto-
ber lauft. Dabei will der Med-
tech-Verband eine fundierte
Stellungnahme abgeben kon-
nen: Er hat bei seinen Mitglie-
dern eine umfassende Umfrage
in Auftrag gegeben.

Durchgefiihrt hat sie das For-
schungsinstitut GfS Bern mit
Lukas Golder. Sein wichtigstes
Fazit: «Eine klare Mehrheit der
Swiss-Medtech-Unternehmen
steht dem neuen Paket Schweiz-
EU positiv gegeniiber.» 44 Pro-
zent der Unternehmen sind da-
flr, 19 Prozent wiirden «vorbe-
haltlos» zustimmen. Ablehnend
aussern sich insgesamt 11 Pro-
zent. Allerdings ist die Mei-
nungsbildung noch nicht abge-
schlossen: 26 Prozent der be-
fragten Unternehmen haben
laut eigenen Angaben «noch
keine Haltung» oder die Frage
offen gelassen.

Von den Mitgliederfirmen
des Verbands haben sich 40 Pro-

zent an der Umfrage beteiligt,
die Umfrage sei «belastbar und
gut begriindet», sagt Golder. Er
weist aber darauf hin, dass die
Haltung gegeniiber dem EU-
Vertragspaket nicht euphorisch
sei, sondern pragmatisch.

Die Unterstiitzung beruhe in
erster Linie auf den zentralen
wirtschaftlichen Vorteilen, er-
klart Golder: dass also das MRA
aktualisiert und die Personen-
freiztigigkeit gesichert wird. Die
Umfrage bestitigt weiter: Die
negativen Erfahrungen nach
dem Verhandlungsabbruch im
Jahr 2021 haben «die strategi-
sche Bedeutung eines reibungs-
losen Marktzugangs zur EU
deutlich ins Bewusstsein der

Unternehmen gertickt», wie es
im Umfrage-Bericht heisst. 83
Prozent der Firmen bewerten
die Abkommen als wichtig fiir
die gesamte Branche.

Mit 9 Prozent hilt nur eine
kleine Minderheit das Paket der
Bilateralen fiir eher oder sehr un-
wichtig. Uber 70 Prozent der Be-
fragten sind hingegen der Mei-
nung, dass sich der Verband zu-
gunsten des Pakets engagieren
soll. «Das eindeutige Votum
unserer Mitglieder verstehe ich
nicht nur als Legitimation, son-
dern als klaren Auftrag, die Bila-
teralen IIlim Interesse der Med-
tech-Branche engagiert zu unter-
stiitzen», sagt Direktor Hunn.

Mit der Asylpolitik
unzufrieden

«Die kritische Minderheit lehnt
das neue Vertragspaket nicht
aus wirtschaftlichen Griinden
ab, sondern fast ausschliesslich
aus politisch-ideologischen Mo-
tiven», sagt Golder. Die Verant-
wortlichen dieser Firmen seien
beispielsweise unzufrieden mit
der Asyl- und Migrationspolitik.
Weiter seien sie gegen eine star-
kere rechtliche Verflechtung mit
der EU und wollten die politi-
schen Handlungsspielraume der
Schweiz bewahren.
Swiss-Medtech-Prasident

und FDP-Stinderat Damian
Miiller hort diese kritischen
Stimmen. «Die neuen Vertrage
mit der EU haben ihren Preis»,
sagt er. Entscheidend sei, dass
die Schweiz ihre Wettbewerbs-
fahigkeit bewahre - «und nicht
durch zusitzliche Sozialabgaben
oder tiberméssige Regulierung
weiter geschwicht wird», so der
Luzerner Freisinnige. Zum EU-
Paket sagt er: «Damit unsere In-
dustrie investieren, wachsen
und Arbeitsplatze sichern kann,
braucht sie unbiirokratischen
Marktzugang und Rechtssicher-
heit.»



